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EDITORIAL

Liebe Leserin, lieber Leser,

die digitale Vernetzung ist es, die 
unser gesellschaftliches Leben 
in diesen Tagen am Laufen hält. 
Während es gilt, persönliche 
Kontakte zu minimieren, werden 
Dienste in digitaler Form immer 
beliebter. Innerhalb kürzester Zeit 
haben wir gelernt, neue Medien zu 
nützen und uns auf neue Arbeits- 
und Alltagssituationen einzustellen. 
Spätestens jetzt ist die Möglichkeit 
entstanden, doch noch auf den 
digitalen Kommunikations-Zug 
aufzuspringen. Das Verhalten der 
Menschen hat sich durch Corona 
verändert. Als Finanzdienstleister 
reagieren wir darauf und forcieren 
vermehrt unsere digitalen Kanäle, 
um mit unseren Kunden in Kontakt 
zu bleiben. 
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Gerade in turbulenten Zeiten wie diesen bewährt 
sich das Prinzip der Genossenschaftsbank. Als 
Genossenschaft übernehmen wir Verantwortung 
für unsere Kunden und für die Gesellschaft, in der 
wir leben. Die aktuelle Situation stellt sowohl für 
Unternehmer, Selbstständige und Freiberufler als auch 
für Privathaushalte eine besondere wirtschaftliche 
Belastung dar. Dieser Herausforderung müssen sich 
Kunden der Raiffeisenbank Leibnitz jedoch nicht alleine 
stellen. Als führendes Finanzdienstleistungsunternehmen 
in der Region ist die Raiffeisenbank Leibnitz in 
allen Lebenslagen ein verlässlicher Partner mit 
hohem regionalen Engagement. Das Gemeinsame, 
das Verbindende steht dabei – ganz im Sinne einer 
Genossenschaft – im Vordergrund. Unsere Partner in 
Sport und Kultur begleiten wir als Sponsor auch in 
dieser schwierigen Zeit. Privaten Kreditnehmern sowie 
Kleinstunternehmern stehen wir derzeit durch  
die Stundung von Kreditraten unbürokratisch zur  
Seite. Wir helfen, finanzielle Engpässe zu überbrücken 

und beraten zu den aktuellen Fördermaßnahmen  
und Liquiditätshilfen.

Das Regionalitätsprinzip 
Als Genossenschaftsbank sind wir unseren 
Mitgliedern und der regionalen Wirtschaft vor Ort 
verpflichtet und leben das Regionalitätsprinzip.  
Die derzeitige Situation sehen wir auch als eine 
Chance zur Rückbesinnung auf einen starken 
regionalen Zusammenhalt. Gerade jetzt ist es 
essenziell, welche Kaufentscheidungen jeder  
einzelne von uns trifft. Unsere Unternehmer vor  
Ort sind wichtig, denn sie schaffen Arbeitsplätze, 
sorgen für Wertschöpfung in der Region, bieten 
Qualität und Service und fördern auf vielfältige  
Weise das gesellschaftliche Leben. Wir alle können 
jetzt nachhaltig handeln. Wer bei regionalen 
Unternehmen kauft, unterstützt damit nicht nur  
die Betriebe selbst, sondern auch die gesamte 
heimische Wirtschaft. 

AKTUELL

SOLIDARISCH handeln
SOZIALE VERANTWORTUNG ZU ÜBERNEHMEN IST ZENTRALER ASPEKT DER 
GENOSSENSCHAFTSIDEE UND HEUTE WICHTIGER DENN JE. DER ERFOLG VON MORGEN 
FUSST AUF DEM WIRTSCHAFTLICHEN HANDELN VON HEUTE. GEMEINSAM UND 
MITEINANDER KÖNNEN WIR DIE HERAUSFORDERUNGEN UNSERER ZEIT MEISTERN. 

STABILITÄT gewährleistet
DIE RAIFFEISENBANK LEIBNITZ ERWIES SICH EINMAL MEHR ALS SICHERER HAFEN FÜR ALLE 
FINANZIELLEN ANGELEGENHEITEN. DAS WIRD DURCH DIE BILANZ 2019 VERDEUTLICHT.

In den letzten Jahren forderten die Entwicklungen  
an den Finanzmärkten von der Raiffeisenbank 
Leibnitz und ihren Mitarbeitern großen Einsatz in 
allen Bereichen. Trotz erheblicher Herausforderungen 
konnte im Jahr 2019 ein sehr gutes Ergebnis erreicht 
werden. Dafür waren in erster Linie die intensive 
Verankerung in der Region und das Vertrauen der 
Kunden verantwortlich.

Aufgrund des guten Ergebnisses konnten  
4,1 Millionen Euro dem Eigenkapital zugeführt 
werden. Damit wurden die gesteckten Ziele erreicht. 
Das oberste Ziel der Raiffeisenbank Leibnitz bleibt 
die Stärkung der Basis. Das gewährleistet Stabilität. 
Es bedeutet, dass auch weiterhin alle Entscheidungen 
schnell und unbürokratisch vor Ort und zum Wohle 
unserer Kunden getroffen werden.

DIE BILANZZAHLEN AUF EINEN BLICK:

Bilanz per in T€ 31.12.2019 31.12.2018

Bilanzsumme 363.598 349.771

Ausleihungen 293.867 275.558

Ersteinlagen 286.147 281.261

Eigenkapital 39.035 34.908

Kernkapitalquote in % 17,6 % 17,4 %

Anzahl der Mitglieder 9.241 9.094

Anzahl der Mitarbeiter 51,1 50,7

Gewinn- & Verlustrechnung in T€ 31.12.2019 31.12.2018

Betriebserträge 11.028  9.737

Betriebsaufwand 7.768 7.191

Betriebsergebnis 3.260 2.546

Wertberichtigungen + 1.206 - 190

EGT 4.466 2.356

abzgl. Rücklagen, Steuern  4.394  2.278

Bilanzgewinn 72 78
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MEHR FÜRS GLEICHE GELD

Sie wollen regelmäßig Geld beiseite legen und dabei mit 
möglichst hoher Wahrscheinlichkeit etwas herausholen? Mit 
klassischen Anlageformen ist das zurzeit recht schwer. Aber 
es gibt Alternativen! Das regelmäßige Anlegen in einen Fonds 
zum Beispiel. Doch wie ist das mit den Kursschwankungen 
bei einem Fonds, diesem ständigen Auf und Ab?

Kursschwankungen sind etwas, das Sie eher zurückweichen 
lässt? Dann kennen Sie den Cost-Average-Effekt noch nicht! 
Durch das regelmäßige Anlegen in einen Fonds können Anle-
ger von den Kursschwankungen sogar profitieren. Dennoch 
können Kapitalverluste nicht ausgeschlossen werden.
Und so geht’s: Sie als Anleger bezahlen zwar immer die 
gleiche Rate pro Monat, erhalten dafür aber einmal mehr und 

Monatlich wird zum aktuellen
Kurs ein Anteil gekauft

Monatlich wird immer der
gleiche Betrag (100 Euro) angelegt

FONDS MONATLICHE INVESTITION FONDS MONATLICHE INVESTITION

FIX VARIABEL FIX VARIABEL

1 Anteil EUR 100,− Jänner
Aktueller Kurs EUR 100,–

EUR 100,− 1 Anteil

1 Anteil EUR 150,− Februar
Aktueller Kurs EUR 150,–

EUR 100,− 0,66 Anteil

1 Anteil EUR   50,− März
Aktueller Kurs EUR 50,–

EUR 100,− 2 Anteile

3 Anteile EUR 300,− Gesamt EUR 300,− 3,66 Anteile

 

Fondssparen ist schon mit kleinen 
monatlichen Beträgen (z. B. ab  
50 Euro) möglich. Diese können 
jederzeit erhöht, reduziert, 
unterbrochen und auch 
gestoppt werden. Auch eine 
Einmaleinzahlung ist jederzeit 
möglich. Gleichzeitig bleibt man als 
Fondsanleger flexibel. Denn falls 
das angesparte Kapital oder Teile 
daraus kurzfristig benötigt werden, 
kann dieses grundsätzlich jederzeit 
dem Fonds entnommen werden. 
Nur bei außergewöhnlichen 

Kapitalmarktsituationen kann  
die Anteilscheinrücknahme 
ausgesetzt werden.

Und das Risiko?
Fonds investieren in viele 
unterschiedliche Wertpapiere. 
Dadurch verteilt sich das Risiko 
besser als bei der Investition 
in Einzeltitel. Wenn es bei ein 
oder zwei Wertpapieren nicht 
so gut läuft, sind immer noch 
die anderen da, um eventuelle 
Verluste abzufangen. Wenn aber 

der gesamte Markt schwankt, 
kommt es auch bei Fonds zu den 
entsprechenden Aufs und Abs. 
Auch Kapitalverluste sind möglich.

FONDSsparen
 
KANN ICH AUCH ALS KLEINANLEGER DIE  
MÖGLICHKEITEN DES KAPITALMARKTS NUTZEN?

„Generell gilt: Je länger der 
Anlagezeitraum, desto höher 
die Wahrscheinlichkeit für eine 
positive Entwicklung.“

Kapitalanlageberater Kurt Kapper  
und Christof Haiden

COST-AVERAGE-Effekt

einmal weniger Fondsanteile – abhängig vom 
jeweiligen Fondspreis. Im Durchschnitt kaufen 
Sie Ihre Anteile so günstiger, als wenn Sie zu 
unterschiedlich hohen Preisen eine gleichblei-
bende Menge an Anteilen kaufen würden.

Beispiel: Die Entwicklung der Fondsanteile

NIEDRIGE KURSE
MEHR ANTEILE

WERDEN GEKAUFT
HOHE KURSE

WENIGER ANTEILE
WERDEN GEKAUFT

Ein Investmentfonds ist kein Sparbuch und unterliegt nicht der Einlagensicherung, Kapitalverluste sind möglich. Veranlagungen in Fonds sind dem Risiko von Kursschwankungen bzw. Kapitalverlusten 
ausgesetzt. Die veröffentlichten Prospekte sowie die Kundeninformationsdokumente (Wesentliche Anlegerinformationen) der Fonds der Raiffeisen Kapitalanlage GmbH stehen unter rcm.at in deutscher 
Sprache (bei manchen Fonds die Kundeninformationsdokumente zusätzlich auch in englischer Sprache) zur Verfügung.
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KUNDEN & MÄRKTE

Die Bankservices der Raiffeisen-
bank Leibnitz stehen zu jeder Zeit 
voll zur Verfügung. Ob Internet-
banking, bargeldloses Zahlen, das 
Bankautomaten-Netz und – für  
Unaufschiebbares – auch die 
persönliche Betreuung in unserer 
Bankstelle. Zum Schutz der Ge-
sundheit von Kunden und Mitar-
beitern ist seit 14. April 2020 das 

Tragen eines Mund-Nasen-Schut-
zes auch in Banken verpflichtend. 
Zusätzlich wurde an jedem Bank-
schalter ein sogenannter Hauch-
schutz aus Plexiglas errichtet und 
das Reinigungspersonal desin-
fiziert dreimal täglich sämtliche 
Selbstbedienungsgeräte, Türklin-
ken und andere Oberflächen. Um 
eine mögliche Ansteckungsgefahr 
zu mindern, ist ein Sicherheits-
abstand von ein bis zwei Metern 
unbedingt einzuhalten.

Ein Schritt Richtung Normalität
Die oberste Priorität der Raiffeisen-
bank Leibnitz ist die Gesundheit 
der Kunden und Mitarbeiter. Unter 
Einhaltung aller Sicherheits- und 
Gesundheitspräventionsmaß-
nahmen sind seit Mitte Mai auch 
Kundentermine im Bankhaus 
wieder möglich. Beim Besuch einer 

KUNDENNÄHE in Zeiten  
von Social Distancing
DIE RAIFFEISENBANK LEIBNITZ TUT IHR MÖGLICHSTES, UM DIE GESUNDHEIT VON KUNDEN 
UND MITARBEITERN ZU SCHÜTZEN. UNTER EINHALTUNG STRENGSTER HYGIENEMASS-
NAHMEN IST AUCH DER PERSÖNLICHE KUNDENKONTAKT WIEDER MÖGLICH.

unserer Bankstellen bitten wir  
darum, auf das Händeschütteln 
zu verzichten. Begrenzt wird der-
zeit auch die Anzahl an Kunden 
im Schalterraum. Vor allem ältere 
Mitmenschen sollten zu ihrem 
persönlichen Schutz die Bankstelle 
nach Möglichkeit nicht zu  
Stoßzeiten in der Früh oder zu  
Monatsanfang besuchen. Statt 
selbst in die Bank zu gehen, kann 
man beispielsweise telefonisch  
einen Termin vereinbaren sowie 
vermehrt das Online-Angebot 
beziehungsweise eine Video- oder 
Telefon-Beratung nutzen. In den 
letzten Wochen hat sich gezeigt, 
dass es für eine gute Kunden-
betreuung nicht immer den phy-
sischen Kontakt braucht. Diese 
Entwicklung wird sicherlich auch 
nach Corona Teil des Arbeitsalltags 
der Raiffeisenbank Leibnitz sein.

KUNDENSTATEMENTS:
Erika Schmuck aus Lebring
„Dass das Tragen eines Mund-Nasen-Schutzes verpflichtend verordnet wurde 
und die Anzahl der Kunden im Schalterraum begrenzt ist, finde ich gut. Es 
gibt mir bei unaufschiebbaren Bankbesuchen einGefühl von Sicherheit. Zu 
den Stoßzeiten vermeide ich derzeit einfach den Gang zur Bank.“

Josefa Scheucher aus Lebring
„Das Team der Raiffeisenbank Leibnitz ist sehr bemüht und hilfsbereit. Ich 
kündige meinen Bankbesuch jetzt meistens telefonisch an, wodurch es für 
mich zu keinerlei Wartezeiten oder Kontakten mit anderen Kunden kommt. 
Das finde ich sehr rücksichtsvoll.“

Melitta Spechtl aus Leibnitz
„Ich finde es sehr gut, dass der Zugang zur Bank auf eine Seite  
reduziert ist."
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WIRTSCHAFT & NEUES

FRISCH vom Hof

Der Wert der Eigenversorgung ist in den letzten Wochen aufgrund von geschlossenen Grenzen wieder in das 
Bewusstsein der Bevölkerung gerückt. Regionale Hofläden und Bauernmärkte nehmen in der aktuellen Situati-
on eine wichtige Rolle ein. Aufgrund der Sensibilisierung, die gerade in puncto regionales Einkaufen stattfindet, 
freuen sich unsere Selbstvermarkter über einen verstärkten Zuspruch aus der Bevölkerung. 

REGIONALITÄT BEDEUTET SICHERHEIT: BAUERN VERSORGEN DIE MENSCHEN MIT  
LEBENSMITTELN, AUCH WENN IN KRISENZEITEN DIE GRENZEN GESCHLOSSEN SIND.

Christian Riedls „Z'rupfte Sau“ ist ein beliebtes Schmankerl. 

Bekannt für die große Auswahl – www.hofladen-kicker.at

Alle Produkte rund ums Schwein aus Eigenerzeugung –  
www.porky.at

Porky – Schweineproduktion vom Feinsten
in Gabersdorf
Bei Familie Pongratz in Gabersdorf bekommt man alles 
rund ums Schwein, wobei jedes Produkt selbst am Hof 
verarbeitet wird: Frischfleisch, geselchte Fleischwaren, 
Würstel und selbstgemachte Aufstriche aller Art wie 
Leber, Verhackert und Grammeln. Auch frische Eier 
aus Bodenhaltung, herrliches Kürbiskernöl und 
selbstgemachtes Bauernbrot kann man hier erwerben. 
Der kleine aber feine Familienbetrieb wurde bereits 
vor über 30 Jahren von Vater Hubert gegründet. 2016 
übernahmen Sohn Thomas und seine Frau Astrid die 
Landwirtschaft und führen den Familienbetrieb seitdem 
erfolgreich weiter.

Pöschls Hofladen in Tillmitsch
Direktvermarkter Christian Riedl setzt in der Vermark-
tung auf Produktinnovationen. Diese sind im eigenen 
Hofladen am „Pöschl-Hof“ in Tillmitsch erhältlich. Der 
Landwirt hat sich auf Schweinemast und Ackerbau 
spezialisiert. Selchwaren, Würstel, Fleischaufstriche und 
viele andere Produkte werden im Hofladen angeboten. 
Mit der sogenannten „Z'rupften Sau“ holte der kreative 
Direktvermarkter beim Genuss-Salon den Landessieg in 
der Kategorie „Innovationen in der Region“. Ein Schopf 
wird dafür mehrere Tage lang in einer speziellen Marinade 
eingebeizt und dann rund acht bis zehn Stunden bei 100 
Grad Celsius gegart. 

Kickers Hofladen in Wagna
Auf dem konventionell bewirtschafteten Betrieb 
werden Mais, Getreide, Erdäpfel, Zwiebeln sowie 
Ölkürbisse in Wechselfrucht angebaut. Alles wird an 
die Schweine, Ziegen, Hasen und Hühner verfüttert. 
Stallungen und Schlachträume befinden sich am Hof, 
dadurch gibt es keine langen Transportwege, auf denen 
die Tiere unnötigem Stress ausgesetzt sind. Sämtliche 
Produkte werden hausintern aufgearbeitet und weiter 
zu Selchwaren oder Würsten verarbeitet. Auch für Brot, 
Kernöl, Eier, Schnäpse, Most, Apfelsaft, Pfirsichnektar, 
Knabberkerne, Honig und kleinere Bastelarbeiten ist 
genug Platz in den Regalen des Hofladens vorhanden.
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WIRTSCHAFT & NEUES

Alfred Tauchers Hofladen in Gralla – www.taucher.st 

SONNENENERGIE  
FÜR SICH  
SELBST NUTZEN
DURCH INTELLIGENTE SPEICHER JÄHRLICH BIS ZU 1.000,– EURO 
STROMKOSTEN SPAREN!

Intelligente und immer preiswertere Speicher übernehmen die Aufgabe Sonnenstrom zu speichern,  
damit man den Strom dann hat, wenn man ihn braucht. Erst durch die intelligente Steuerung und 
Nutzung holen Sie das Optimum aus Ihrer Photovoltaikanlage heraus. Durch einen elektrischen 
Stromspeicher, Warmwassernutzung oder auch einer Wärmepumpenheizung kann der Eigenverbrauch 
auf bis zu 80 Prozent erhöht werden. 

AUCH DAS ELEKTROAUTO KÖNNEN  
SIE MIT SONNENSTROM VERSORGEN –  
100 KM UM 1 EURO.

Ihre Vorteile:
1.	 Unabhängigkeit und Energiekosteneinsparung
2.	� Gesamtlösungen durch Elektro Lang,  

die ersten Elektrotechniker mit Zuverlässig- 
keitsgarantie (regionaler Partner)

3.	� Landesförderungen für Anschaffung von  
Photovoltaik und Stromspeicher

4.	� Einreichung des Förderansuchens  
und Finanzierung durch die  
Raiffeisenbank Leibnitz

S
on

nenstrom
kre

d
it    

03452 82800-0 TERMIN-HOTLINE

Astrid Stani von der Raiffeisenbank Leibnitz mit  
Photovoltaikexperten Anton Lang

Tauchers Hofladen in Gralla
In Gralla führt Alfred Taucher einen Hofladen mit  
100 Prozent regionalen Produkten. Qualität und  
Sauberkeit in Verbindung mit Tradition und 
Regionalität stehen für den Landwirtschaftsmeister 
im Vordergrund. Bei den Produkten vereinen sich 
die Liebe und Leidenschaft zur Arbeit, die Sorgfalt 
im Umgang mit Lebensmitteln und das nötige 
Fingerspitzengefühl für neue Trends miteinander. 
Eine tierfreundliche Haltung der Schweine ist dabei 
Grundvoraussetzung. „Die artgerechte Haltung trägt 
essenziell zum Geschmack und zur Beschaffenheit bei, 
deshalb werden in unserem Hofladen ausschließlich 
Tiere aus eigener Aufzucht verarbeitet“, erklärt Alfred 
Taucher. Alle Produkte sind auch über den Online-
Shop bestellbar: www.webshop.taucher.st
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WIRTSCHAFT & NEUES

Lindenapotheke Leibnitz:  
„WIR SIND FÜR SIE DA.“
DIE ÖFFENTLICHEN APOTHEKEN ZÄHLEN IN KRISENZEITEN WIE DER JETZIGEN  
ZUR SOGENANNTEN „KRITISCHEN INFRASTRUKTUR“. 

Apotheken sind von wesentlicher 
Bedeutung für die Aufrechterhal-
tung des Gesundheitswesens. „Wir 
lassen unsere Kunden nicht im 
Stich und stehen ihnen immer hel-
fend zur Seite – egal, ob plötzliche 
Kopfschmerzen, Verdauungspro-
bleme, Erkältungs- oder Allergie-
symptome. Wir sind da für sie“, 
sagt Renate Kappaun. 

Im Vorjahr feierte die 
Lindenapotheke in Leibnitz das 
50-jährige Bestehen. Mit Sohn 
Wolfgang ist mittlerweile schon die 
dritte Generation im Unternehmen 
aktiv. Das Team der Linden-
apotheke versteht sich nicht nur als 

IN DER NATUR 
liegt die Stärke
SEIT ENDE 2019 IST DIE BIOLOGISCHE INNOVATION  
IM AUSGEWÄHLTEN PFLANZENFACHHANDEL UND  
ONLINE ERHÄLTLICH.

Mag. Renate Kappaun, Eigentümerin der 
Lindenapotheke in Leibnitz

Ausgabestelle für Medikamente, 
sondern legt großen Wert auf 
eine ganzheitliche Beratung und 
Betreuung ihrer Kunden. „Die 
Menschen der Region liegen uns 
am Herzen“, lautet das Credo. 
In fachlicher, menschlicher und 
serviceorientierter Art und Weise 
begleitet die Lindenapotheke 
Leibnitz ihre Kunden von der 
Kranheitsverhütung bis  
zur Nachsorge.

Lindenapotheke
Kaspar-Harb-Gasse 2a 
8430 Leibnitz
Tel.: 03452 82233
www.linden-apotheke.at

2018 gegründet, beschäftigt sich  
die steirische PLANTEEN® GmbH 
mit der Entwicklung, 
Herstellung und dem Vertrieb 
eines 100 Prozent biologischen 
Pflanzenstärkungsmittels. 
Sowohl in Kleingärten als 
auch in Zusammenarbeit 
mit Großgärtnereien erzielt 
man damit hervorragende 
Erfolge. PLANTEEN® verleiht 
den Pflanzen ein vitales 
Aussehen, stärkt diese von 
innen und macht sie gegen 

Schädlingsbefall robust und 
widerstandsfähig. Ohne Zusätze 
von chemischen Substanzen 
hat der ausgiebige Gebrauch 
von PLANTEEN® keinerlei 
nachteilige Auswirkungen auf 
Mensch, Nutztiere und Umwelt. 
PLANTEEN® – biologisches 
Pflanzenstärkungsmittel kann 
direkt im Webshop unter  
www.planteen.eu bestellt werden. 
Man findet das neue Wundermittel 
unter anderem auch im Lagerhaus 
Gleinstätten regG. 

PLANTEEN Produktions-  
und Vertriebs GmbH  
Alte Reichsstraße 41 | 8410 Wildon
www.planteen.eu 
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KULTUR & SOZIALES

KOOPERATION Schule  
und Wirtschaft
DER VEREIN ZUR FÖRDERUNG DER HTBLA KAINDORF PFLEGT UND FÖRDERT DIE  
BEZIEHUNGEN ZWISCHEN DER LEHRANSTALT SOWIE INDUSTRIELLEN UND GEWERB-
LICHEN BETRIEBEN. EINER DER ENGSTEN PARTNER IST DIE RAIFFEISENBANK LEIBNITZ.

Am alljährlichen Recruiting Day tauschen sich Schüler und Wirtschaft aus.

Hofrat Mag. Günter Schweigler, Direktor der HTBLA Kaindorf, beim Interview

Die Ausbildung der HTBLA Kaindorf un-
terstützt junge, motivierte Menschen dabei, 
ihre Träume zu verwirklichen und ihren Weg 
zu finden. Doch neben der hervorragenden 
Ausbildung bietet die HTBLA Kaindorf 
viele weitere Vorzüge. So zum Beispiel die 
exzellenten Kontakte zu heimischen Wirt-
schaftsbetrieben, die den Einstieg ins Berufs-
leben erheblich erleichtern. Für Qualität und 
Praxisnähe in der beruflichen Bildung bedarf 
es einer engen Kooperation zwischen Schule 
und Wirtschaft. 

Herr Hofrat Mag. Günter Schweigler, sie 
sind Direktor der HTBLA Kaindorf. Wie 
bringt sich der Verein zur Förderung der 
HTBLA Kaindorf bei Ihrer Schule ein?
Dir. Schweigler: „Der Verein zur Förderung der HTBLA Kaindorf pflegt und fördert die Beziehungen zwischen 
der Lehranstalt und starken, regionalen Partnern aus der Wirtschaft. Dabei liegt ein Schwerpunkt auf der fach-
lichen Ausrichtung des Unterrichts im Hinblick auf die Bedürfnisse der Wirtschaft. Überdies fördert der Verein 
die Aktivitäten der Schule in pädagogischer, materieller und finanzieller Hinsicht. Wir haben bei der Gründung 
des Vereins die engsten Partner unserer Schule angesprochen. Die Raiffeisenbank Leibnitz ist einer davon und 
zeichnet sich durch gute und verlässliche Zusammenarbeit aus."

Was bewirkt diese Nähe zur Wirtschaft?
Dir. Schweigler: „Die Schüler der HTBLA Kaindorf 
lernen dadurch eine Vielzahl an unterschiedlichen 
Berufsarten kennen und entwickeln reale Berufs-
wünsche. Wesentlich ist auch, dass verschiedene 
Unternehmen aufgrund des immer stärker wer-
denden Fachkräftemangels am Bildungsprozess 
mitwirken möchten, um potenzielle Arbeitnehmer 
schon früh kennenlernen zu können.“

Wie stehen die Jobchancen für die Absolventen 
Ihrer Schule?
Dir. Schweigler: „Absolventen der HTBLA  
Kaindorf genießen aufgrund ihrer ausgezeich-
neten Ausbildung einen sehr guten Ruf in der 
Wirtschaft und haben beste Jobmöglichkeiten. Ob 
Informatik, Automatisierung oder Mechatronik –  
die Schüler der HTBLA Kaindorf zählen mit zu 
den besten des Landes.“

Vielen Dank für das Gespräch
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SUDOKU

Einsendeschluss: 21. August 2020. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Unter allen Einsendungen wird ein Sparbuch im Wert von 100,– Euro verlost. 
Barablöse ist nicht möglich. 

✃
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KULTUR & SOZIALES

SUDOKU GEWINNER  

Als Sieger unseres letzten Sudoku-Spiels kann  
sich Katrin Haar über ein Sparbuch im Wert  
von 100 Euro freuen.  
Kundenberater Christof Haiden freut sich mit der 
Gewinnerin anlässlich der Übergabe und hält  
dabei den vorgeschriebenen Mindestabstand ein.

HOMEOFFICE-ALLTAG  
Raiffeisenbank Leibnitz

Privatkundenberaterin 
Astrid Stani im ehemaligen  
Kinderzimmer ihres Sohnes   

Firmenkundenberater  
Alexander Schauperl im Esszimmer 

Privatkundenberaterin 
Yasmine Bauer mit tierischer Assistenz 



11

TEAM & MEHR

PATRICK FORSTNER

UNSERE MITARBEITER 
stellen sich vor 
ALS KUNDENBERATER STEHT MAN AN VORDERSTER FRONT UND REPRÄSENTIERT DIE 
WERTE DER RAIFFEISENBANK GEGENÜBER DEN KUNDEN.

Patrick Forstner ist Kundenberater in der Raiffeisenbank Leibnitz. Nach seiner Leh-
re schloss er letzten Herbst die Bankausbildung II zum Kundenberater Professional 
mit gutem Erfolg ab. Die Freude an der Beratung von Kunden und das gut einge-
spielte Team sind Faktoren, die er an seinem Job besonders schätzt. Durch seine 
Leistungen und sein Auftreten ist er unmittelbar für die Kundenbeziehung und 
-bindung mitverantwortlich und trägt so maßgeblich zum Ergebnis der Bank bei. 
Privat reizt es den Ralley-Fahrer und Triathlon-Läufer, Grenzen bewusst zu über-
schreiten und sich immer wieder neuen sportlichen Herausforderungen zu stellen. 

CLAUS PRENNER 

feiert sein 30-jähriges 
Dienstjubiläum. Seit dem 
1. April 1990 ist er ein  
wichtiger Teil des Teams.

Grund zum Feiern war  
auch sein 60. Geburtstag 
am 20. Mai. Wir gratulieren  
ganz herzlich.

DIENSTJUBILÄUM
PROK. GÜNTHER OBERNBERGER 

ist seit nunmehr 40 Jahren für die Raiffeisen-
bank Leibnitz im Einsatz. Herzliche Gratulation 
zum runden Dienstjubiläum am 3. März.

FLORENCE-DANIELLE TRUBER 

Wir gratulieren herzlich zum Abschluss der 
Bankausbildung IV mit gutem Erfolg.  

AUSBILDUNG

WIR GRATULIEREN
CARINA WÖLGER 

Das gesamte Team 
wünscht alles Gute  
und weiterhin viel  
Erfolg und Glück zum  
20. Geburtstag am  
28. Mai.



Das 
Comeback

der Wirtschaft

www.raiffeisen.at/steiermark/unternehmer

Corona hat die steirische Wirtschaft in ein 
„künstliches Koma“ versetzt - nun erwacht 
sie wieder zu neuem Leben. Bei diesem 
herausfordernden Aufbruch stehen wir 
von RAIFFEISEN unseren Partnern als 
regionale & digitale Hausbank verlässlich 
zur Seite. Unser Versprechen: Wir helfen 
rasch, unbürokratisch und effektiv.

Wir helfen jetzt – rasch und unbürokratisch.

#wirschaffendas


